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APRESENTAÇÃO

METODOLOGIA

OBJETIVO DO CURSO

PÚBLICO-ALVO
A Nova Lei de Licitações recepcionou normativamente o Credenciamento 

e definiu, em linhas gerais, as hipóteses e contornos para a sua utilização. 

Em paralelo, a jurisprudência, especialmente dos Tribunais de Contas, tem 

avançado muito na análise de casos concretos e no estudo do referido instituto, 

uma vez que se trata de um procedimento auxiliar flexível, simples e arrojado 

e que possibilita novas modelagens de contratação, que acompanhe as 

variações e flutuações dos preços de mercado (o chamado mercados fluídos). 

Com a publicação do Decreto Federal nº 11.878/2024, que regulamenta o 

Credenciamento em âmbito Federal, novas diretrizes operacionais passam 

a ser definidas. Concomitantemente, o tema avança em diversos órgãos 

públicos como Estatais, Municípios, Entidades do Sistema S e fomenta 

discussões como o surgimentos dos marketplaces públicos.

A metodologia utilizada integra o estudo dos conceitos, jurisprudências e 

boas práticas recomendas pelos órgãos de controle, aliada à discussão 

de casos concretos, artefatos e editais, bem como o debate sobre cases 

e soluções implementadas por diferentes órgãos, entidades e estatais que 

utilizam o Credenciamento.

O presente curso pretende apresentar os principais conceitos, as hipóteses 

de utilização e ensinar os participantes a como aplicar o Credenciamento, 

passando por todas as fases: planejamento, chamamento público e seleção 

dos fornecedores até a fase contratual. 

Servidores públicos das áreas de compras, 

licitações, áreas requisitantes, fiscais e gestores de 

contratos, ordenadores de despesas, assessores 

jurídicos e procuradores, controladores internos 

e externos que trabalham de forma ampla com 

Contratações Públicas. Considerando que o tema 

a ser trabalhado é amplo, o conteúdo poderá ser 

útil para Conselhos Profissionais, Autarquias, 

Entidades do Sistema S, Empresas Estatais 

e órgãos públicos dos Poderes Executivo, 

Legislativo, Judiciário, dos três entes de Governo 

(Federal, Estadual e Municipal).

CARGA HORÁRIA: 16H

AMBIENTE
Evento ministrado na MODALIDADE 

PRESENCIAL em Foz do Iguaçu/PR. 

Serão 2 dias de encontro com realização 

entre os dias 22 e 23 de Setembro de 2025, 

totalizando 16 horas capacitação.

MATERIAL DE APOIO

• Apostila com conteúdo exclusivo do evento

• Certificado Geral com carga horária de  

16 horas, disponibilizado através da nossa 

plataforma: npevents.com.br
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MABU THERMAS GRAND RESORT
Endereço: Av. das Cataratas, 3175 | Vila Yolanda

Foz do Iguaçu/PR | Brasil | CEP 85.853–000

Telefone: (45) 3521–2000

HORÁRIOS
08h00 às 09h00

09h00 às 12h00

12h00 às 13h00

13h00 às 15h00

15h00 às 15h30

15h30 às 17h30

| Credenciamento (Primeiro Dia)

| Aula

| Almoço

| Aula

| Coffebreak

| Aula

LOCAL DO EVENTO

A Rede Mabu oferece há mais de 45 anos, serviços hoteleiros com alto padrão de excelência para 
garantir as melhores experiências aos seus hóspedes, a lazer ou a negócios. Constrói sua história 
mantendo arraigados valores, como respeito, honestidade, empreendedorismo e sustentabilidade. Investe 
constantemente para aprimorar os serviços prestados e a experiência dos seus clientes, assim como em 
medidas socioambientais para garantir um contato harmônico entre o homem e a natureza.
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1. Evolução do Credenciamento na doutrina e jurisprudência

2. Como o credenciamento pode auxiliar na expansão da rede de atendimento com celeridade e baixos investimentos

3. Como o Credenciamento pode mitigar riscos operacionais 

4. O conceito atual do Credenciamento

5. O Credenciamento na Nova Lei de Licitações

6. O Credenciamento nos Novos Regulamentos das Entidades do Sistema S

7. A posição do TCU sobre a utilização do Credenciamento em Empresas Estatais

8. Porque o Credenciamento não é uma hipótese de inexigibilidade?

9. Similaridades entre o Credenciamento e Outros Procedimentos Auxiliares, como a Pré-qualificação, o Registro Cadastral e o 

Sistema de Registro de Preços

10. Hipóteses de Contratação do Credenciamento, segundo a Lei 14.133/21:

 • Paralela e Não Excludente

 • Com Seleção a Critério de Terceiros

 • Em Mercados Fluidos

11. O rol de hipóteses é taxativo ou exemplificativo?

12. Quando usar e como usar cada uma das hipóteses de contratação do Credenciamento?

13. A Fase de Planejamento do Credenciamento: DFD, ETP, Mapa de Riscos, TR, Pesquisa de Preços e Edital

14. A Fase de Chamamento Público e a Seleção dos Credenciados

15. A Fase de Execução Contratual e suas particularidades

16. A possibilidade de utilização do Credenciamento por órgãos públicos, Estatais, Conselhos Profissionais e Entidades do Sistema S

17. Estudo de Casos de Credenciamento

18. Principais Aspectos do Decreto Federal nº 11.878/2024, que regulamenta o Credenciamento em âmbito Federal

19. Jurisprudências e Pareceres Selecionados

20. O que podemos esperar para o futuro em relação ao Credenciamento?

21. O que serão e como funcionarão os Marketplaces Públicos?

22. Conclusões

CONTEÚDO PROGRAMÁTICO

*A organização do evento se reserva no direito de realizar, de forma superveniente, alterações na programação. A substituição de palestrante poderá ocorrer em face da indisponibilidade do 
palestrante/instrutor após a confirmação do convite ou mesmo em razão de caso fortuito ou força maior.
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FELIPE ANSALONI 

Autor do livro Credenciamento: Do Conceito à Operacionalização nas Compras 
Públicas, publicado pela Editora Fórum. Trata-se da primeira obra publicada no Brasil, 
totalmente focada no tema. O livro se encontra esgotado em sua versão física, mas 
pode ser adquirido em versão digital no site da Editora Fórum. É ainda autor de mais 3 
livros, todos eles também relacionados licitações públicas, contratos administrativos 
e gestão pública;

Mestre em Administração de Empresas (Centro Universitário Unihorizontes), 
Especialista em Direito Público (Faculdade Milton Campos), Especialista em Gestão 
Pública (SENAC-MG), Graduado em Direito (UFMG) e Graduado em Administração 
Pública (Fundação João Pinheiro);

Advogado e Professor especializado em licitações, contratos administrativos, 
concessões e PPPs, atuando principalmente com o Direito Administrativo, Regulatório 
e Empresarial, no enfrentamento de demandas de alta complexidade, tanto no 
consultivo como no contencioso. Possui larga experiência no setor de infraestrutura, 
energias alternativas e construção civil. Atua em processos junto aos Tribunais de 
Contas, Poder Judiciário e Agências Reguladoras;

Ministra treinamentos, palestras e participa de conferências no exterior e em todas as 
regiões do Brasil, especialmente nos estados de AL, AM, AP, DF, ES, GO, MG, MT, RJ, 
SP, PA, PE e PR;

É conferencista das mais conceituadas empresas brasileiras especializadas em 
licitações. Atua na capacitação de servidores públicos e empresários, desde 2006;

É consultor em Governança e Políticas Públicas junto ao Sistema SEBRAE, FIEMG/IEL, 
Fundação João Pinheiro, Associação Mineira de Municípios, Confederação Nacional de 
Municípios. É Professor em cursos de Pós-Graduação da UNA, UNI-BH e PUC Minas.

Foi analista de Políticas Públicas do SEBRAE-MG, trabalhando com mais de 400 
municípios em temáticas ligadas a compras governamentais e empreendedorismo;

Foi servidor público concursado do Governo do Estado de Minas Gerais na carreira de 
Especialista e Políticas Públicas e Gestão Governamental até 2008, atuando nas áreas 
de logística, cadastro de fornecedores, licitações e contratos administrativos.

PROFESSOR
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INSCRIÇÃO
 
INVESTIMENTO

R$ 4.100,00 por participante

ESTÁ INCLUSO NO INVESTIMENTO

• Material Didático com conteúdo exclusivo do evento;

• Certificado Digital com carga horária de 16 horas;

• 02 Almoços e 02 Coffee Breaks;

• Livro Digital “Legislação: Licitações – Pregão Presencial e Eletrônico – Leis Complementares”.

PAGAMENTO

O pagamento da inscrição deverá ser efetuado, em parcela única, em nome de: Instituto Negócios Públicos do Brasil Estudos e 

Pesquisas na Administração Pública Ltda. (CNPJ 10.498.974/0002-81), no seguinte banco credenciado:

Agência: 1622-5
Conta Corrente: 20504-4

CONTATO

INSTITUTO NEGÓCIOS PÚBLICOS

Telefone: (41) 3778.1887

Whatsapp: (41) 98877.0234

falecom@institutonp.com.br
negociospublicos.com.br

R. Dr. Brasílio Vicente de Castro, 111
Campo Comprido | Curitiba/PR | Brasil
CEP 81.200-526


