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APRESENTAÇÃO:
Desvendando a Nova Lei de Licitações e Contratos

Com a entrada em vigor da Lei nº 14.133/2021, o 
cenário das licitações e contratos públicos no Brasil foi 
transformado. Para auxiliar você a dominar essa legislação 
inovadora e garantir a conformidade e eficiência nos seus 
processos de contratação, apresentamos o nosso novo 
curso: Desvendando a Nova Lei de Licitações e Contratos. 
 
Conteúdo Programático Abrangente e Atualizado

O curso está estruturado em três módulos, que abordam 
desde os conceitos fundamentais até as questões mais 
complexas da nova lei:

PÚBLICO-ALVO

Pregoeiros e membros de Equipes de Apoio; 

Assessores Jurídicos;

Agentes de Controle Interno;

Servidores e Profissionais atuantes no cenário 
das Compras Públicas em geral.

CARGA HORÁRIA: 16 HORAS

MATERIAL DE APOIO

• Apostila impressa, ou digital, com 
conteúdo exclusivo do evento

• Certificado Geral com carga horária de 
16 horas ficará disponibilizado através 
da nossa plataforma www.npevents.
com.br

INSCREVA-SE
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MÓDULO 1 - NOÇÕES GERAIS

• Dever constitucional de licitar

• Competência da União para legislar sobre normas gerais

• Normas gerais e normas específicas.

• Os pequenos municípios e o art. 176 da nova lei.

• Regime diferenciado para as micro e pequenas empresas. As restrições impostas pela nova lei aos 
benefícios da LC n. 123/06

• Agentes públicos responsáveis pela condução do certame. Requisitos gerais e vedações. Gestão por 
competência.

 a. Agente de contratação

 b. Comissão de contratação

 c. Pregoeiro

• A etapa de planejamento na nova lei. Plano anual de contratações, estudo técnico preliminar, projeto 
básico, gestão de risco, governança nas contratações.

• Margens de preferência

• Orçamento sigiloso

MÓDULO 2 - AS LICITAÇÕES NA NOVA LEI

• A forma eletrônica e as condições para uso da forma presencial.

• Modalidades de licitação: concorrência, pregão, concurso, leilão e diálogo competitivo. Objeto, 
critérios de julgamento e agentes responsáveis.

• Rito procedimental do pregão e da concorrência. A ordem de julgamento e habilitação.

Conteúdo Programático:
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 a. A inversão de fases

• Critérios de julgamento: menor preço, maior desconto, melhor técnica ou conteúdo artístico, técnica 
e preço, maior oferta e maior retorno econômico.

• Regimes de contratação: diferença entre empreitada por preço global e unitário. O regime de 
fornecimento com prestação de serviço associado.

• Parecer jurídico. Funções de controle, consultoria e representação judicial e extrajudicial da advocacia 
pública.

• Modos de disputa: aberto, fechado e combinado. 

• Garantia de proposta.

• Julgamento da proposta.

 a. Inexequibilidade de preços

 b. Negociação

 c. Saneamento de falhas

• Etapa de habilitação. Regras gerais. Vistoria técnica obrigatória. Diligências.

 a. Habilitação jurídica (pessoa física e jurídica). 

 b. Habilitação fiscal, social e trabalhista

 c. Habilitação técnica: capacidade técnico-profissional e técnico-operacional. Limites e formas  
 para comprovação.

 d. Habilitação econômico-financeira. 

• Encerramento da licitação

 a. Restituição para correção de falhas ou vícios

 b. Revogação por conveniência ou oportunidade

 c. Anulação de ofício ou por provocação de terceiros

 d. Adjudicação e homologação do certame
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MÓDULO 3 - CONTRATAÇÃO DIRETA, INSTRUMENTOS AUXILIARES E SANÇÕES 
ADMINISTRATIVAS

• O processo de contratação direta

 a. Documentação para instrução do processo

 b. Publicidade

• A inexigibilidade de licitação

 a. Fornecedor ou prestador exclusivo

 b. Trabalho técnico com profissional ou empresa de notória especialização

 c. Contratação de artista consagrado pela opinião pública ou crítica especializada

 d. Hipóteses de credenciamento

 e. Aquisição ou locação de imóvel

• Dispensa de licitação

 a. Contratos de pequeno valor

 b. Licitação deserta ou fracassada

 c. Contratação emergencial

• Instrumentos auxiliares

 a. Credenciamento

  I. Excludente e não simultânea

  II. Seleção a critério de terceiros

  III. Mercados fluidos

 b. Pré-qualificação

  I. Objetiva

  II. Subjetiva

 c. Procedimento de manifestação de interesse – PMI

 d. Registro cadastral

 e. Sistema de Registro de Preços
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  I. Características

  II. Atores

  III. Diferença entre ata e contrato

  IV. Vigência máxima da ata

  V. Intenção de registro de preços – IRP

  VI. Adesão a atas por órgãos e entidades não participantes

• Sanções administrativas

 a. Diferenças entre o regime da lei n.º 8.666/93 e a nova lei

 b. Espécies de penalidades

 c. Princípio da tipicidade

 d. Processo de apuração e o efeito suspensivo 

 e. Reabilitação das empresas punidas

 f. Publicidade



6

EVALDO RAMOS

PROFESSOR

Auditor Federal de Controle Externo no TCU

Atuação na área do direito administrativo, com ênfase em licitações e contratos
Instrutor em cursos/treinamentos nas áreas de pregão, sistema de registro de preços, 
sanções administrativas, dentre outras. Responsável pela formação de centenas de 
pregoeiros pelo Brasil.
Advogado e consultor. Parecerista e conferencista sobre temas relacionados às 
licitações públicas.
Exerce as funções de pregoeiro, leiloeiro e presidente de comissões especiais de 
licitações no âmbito do Tribunal de Contas da União
Constitucionais, Advogado e Consultor Jurídico em Direito Público e Autor de 
diversas obras jurídicas.

 » 08h00 às 09h00 | Credenciamento (primeiro dia)

 » 09h00 às 12h00 | Aula

 » 12h00 às 13h00 | Almoço

 » 13h00 às 15h00 | Aula 

 » 15h00 às 15h30 | Coffee Break

 » 15h30 às 17h30 | Aula

Masterclass presencial

» 02 dias  (29 e 30/04/2025)

» 16 horas de capacitação

* A organização do evento se reserva no direito de realizar, de forma superveniente, alterações na programação. A substituição de palestrante poderá ocorrer em face da indisponibilidade 
do palestrante/instrutor após a confirmação do convite ou mesmo em razão de caso fortuito ou força maior.

HORÁRIOS TREINAMENTO



7

A Rede Mabu oferece há mais de 45 anos, serviços hoteleiros com alto padrão de excelência 
para garantir as melhores experiências aos seus hóspedes, a lazer ou a negócios. Constrói 
sua história mantendo arraigados valores, como respeito, honestidade, empreendedorismo e 
sustentabilidade. Investe constantemente para aprimorar os serviços prestados e a experiência 
dos seus clientes, assim como em medidas socioambientais para garantir um contato harmônico 
entre o homem e a natureza.

MABU THERMAS GRAND RESORT
        Av. das Cataratas, 3175, Vila Yolanda | Foz do Iguaçu/PR

        Reservas: 0800 41 7040

Apartamento Valor diária Taxa ISS Taxa de Turismo/Por Apto

Single

Triplo

R$638,25

R$913,72

5%

5%

R$3,90

R$3,90

R$3,90

R$3,90

Duplo

Quádruplo

R$735,74

R$1091,48

5%

5%

VALOR DA HOSPEDAGEM PARA PARTICIPANTES

LOCAL DO EVENTO:
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INSCRIÇÃO
 
INVESTIMENTO

4.100,00   por participante

ESTÁ INCLUSO NO INVESTIMENTO

 » 03 Almoços, 03 Coffee Breaks
 » Material Didático  com conteúdo exclusivo do evento;
 » Livro Digital “Legislação: Licitações – Pregão Presencial e Eletrônico – Leis Complementares”;
 » Certificado digital com carga horária de 16 horas que será disponibilizado através da nossa plataforma: npevents.com.br

PAGAMENTO

O pagamento da inscrição deverá ser efetuado, em parcela única, em nome de: Instituto Negócios Públicos do Brasil Estudos e 
Pesquisas na Administração Pública Ltda. (CNPJ 10.498.974/0002-81), no seguinte banco credenciado: 

Agência: 1622-5
Conta Corrente: 20504-4

CONTATO

Instituto Negócios Públicos

Telefone: (41) 3778-1887

Whatsapp: (41) 98877-0234

falecom@institutonp.com.br
negociospublicos.com.br

R. Dr. Brasílio Vicente de Castro, 111 
Campo Comprido | Curitiba | PR
CEP: 81.200–526


