MASTERCLASS A

PLANEJAMENTO, ETP LR

- DF

E TERMO DE REFERENCIA

a L A
COM INTELIGENCIA ARTIFICIAL NEGOCIOS

Instituto

O TREINAMENTO PUBLICO-ALVO

Dois documentos sdo centrais para a fase preparatéria, segundo o Servidores e funcionarios que trabalham na
art. 18, 81°da lei 14.133/2021: O estudo técnico preliminar - ETP e fase de planejamento de Compras Publicas
o termo de referéncia - TR. elaborando os artefatos da fase preparatoria e

. gestores de Compras Publicas.
Enguanto o ETP estuda uma necessidade/problema para encontrar

uma solucado que atenda o interesse publico, o termo de referéncia
fala para o mercado qual objeto se pretende adquirir para resolver
o problema estudado durante a elaborac¢ao do ETP.

Mas como encontrar a solu¢do mais vantajosa para O interesse
publico, durante a elaborac¢do do estudo técnico preliminar?

Como transpor essa solu¢do do ETP para o TR de uma forma que o
mercado entenda o objeto que se pretende adquirir?

Como instruir um processo licitatério que seja ao mesmo tempo viavel

do ponto de vista técnico, legal e econébmico com foco em redugdo de CARGA HORARIA I 24H

erros e aumento de produtividade?

A METODOLOGIA MATERIAL DE APOIO

Essas perguntas serdo respondidas em um treinamento presencial,
com foco na pratica da elaboracdo desses dois documentos da fase
preparatéria de uma compra publica.

»  Apostila com conteldo exclusivo do evento;

»  Certificado Geral com carga horaria de 24
Durante 24 horas de treinamento o aluno aprenderd, por meio de horas que sera disponibilizado através da
estudos de casos simulados, como também realizando anélises nossa plataforma NP Events.

de processos reais, como elaborar cada item do estudo técnico
preliminar e do termo de referéncia, com base na lei 14.133/21,
Instrucdo Normativa 58/2022 (ETP) e Instrugdo Normativa 81/2022 (TR).

NOSSA MASTERCLASS E MUITO
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CONTEUDO PROGRAMATICO

Médulo 1

»  Cenarios para utilizacdo de inteligéncia artificial no metaprocesso de contratacdo;

»  Utilizacdo de 1A e a Lei Geral de Prote¢do de Dados;

»  Limita¢Bes dos LLMs e 0s riscos potenciais de seu uso no contexto de compras publicas;

»  Principais modelos/ferramentas de Large Language Model- LLM - pagos e gratis para utilizacdo na fase de planejamento;
»  Competéncias para se tornar um usuario avan¢ado na utilizacdo de LLMs (ChatGPT e similares);

»  Elementos basicos de um prompt de comando.
Médulo 2

»  Documento de Formalizacdo da Demanda

»  Plano de Contratac6es anual.
Médulo 3

Como elaborar o estudo técnico preliminar e o termo de referéncia (na pratica), de acordo com a lei 14.133/2021, com apoio de
inteligéncia artificial:

»  Descricdo da necessidade da contratacdo, considerado o problema a ser resolvido sob a perspectiva do interesse publico;

»  Demonstracdo da previsdo da contratagdo no plano de contratagdes anual, sempre que elaborado, de modo a indicar o seu
alinhamento com o planejamento da Administracdo;

»  Requisitos da contratagao;

»  Estimativas das quantidades para a contratagdo, acompanhadas das memorias de calculo e dos documentos que lhes ddo
suporte, que considerem interdependéncias com outras contrata¢gdes, de modo a possibilitar economia de escalga;

»  Levantamento de mercado, que consiste na analise das alternativas possiveis, e justificativa técnica e econdmica da escolha do
tipo de solucdo a contratar;

»  Estimativa do valor da contratacdo, acompanhada dos precos unitarios referenciais, das memarias de cdlculo e dos
documentos que Ihe dao suporte, que poderdo constar de anexo classificado, se a Administracdo optar por preservar o seu
sigilo até a conclusdo da licitacdo;

»  Descri¢do da solugdo como um todo, inclusive das exigéncias relacionadas a manutencado e a assisténcia técnica, quando for o caso;
» Justificativas para o parcelamento ou ndo da contratacdo;

»  Demonstrativo dos resultados pretendidos em termos de economicidade e de melhor aproveitamento dos recursos humanos,
materiais e financeiros disponiveis;

»  Providéncias a serem adotadas pela Administracdo previamente a celebracdo do contrato, inclusive quanto a capacitagdo de
servidores ou de empregados para fiscalizagdo e gestdo contratual;
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»  Contrata¢des correlatas e/ou interdependentes;

»  Descricdo de possiveis impactos ambientais e respectivas medidas mitigadoras, incluidos requisitos de baixo consumo de
energia e de outros recursos, bem como logistica reversa para desfazimento e reciclagem de bens e refugos, quando aplicavel;

»  Posicionamento conclusivo sobre a adequacgdo da contratacdo para o atendimento da necessidade a que se destina.

Médulo 4 | TERMO DE REFERENCIA

»  Como elaborar (aula pratica) o Termo de Referéncia

»  Definicao do objeto

»  Fundamenta¢do da contratagao

»  Descri¢do da solugdo como um todo, considerado todo o ciclo de vida do objeto;
»  Requisitos da contratagdo;

»  Modelo de execug¢do do objeto

»  Modelo de gestdo do contrato

»  Critérios de medicdo e de pagamento;

»  Forma e critérios de sele¢do do fornecedor;

»  Estimativas do valor da contratacdo

»  Adequacdo orcamentaria.

4 MOTIVOS PARA VOCE PARTICIPAR

»  ELABORACAO DO ESTUDO TECNICO PRELIMINAR E DO TERMO DE REFERENCIA, DE FORMA PRATICA E AO VIVO;
»  PROFESSOR COM 10 ANOS DE ATUAGCAO EM PLANEJAMENTO DE COMPRA PUBLICAS;
»  MATERIAL DE APOIO EXCLUSIVAMENTE DESENVOLVIDO PARA PRIVILEGIAR O APRENDIZADO POR MEIO DA PRATICA;

» METODOLOGIA FOCADA EM DESENVOLVER HABILIDADES E CONHECIMENTOS NECESSARIOS PARA REDUZIR
ERROS E AUMENTAR A PRODUTIVIDADE DURANTE A ELABORAGAO DOS DOCUMENTOS DA FASE DE PLANEJAMENTO.
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ABIMAEL TORCATE DE SOUZA
PROFESSOR DA FASE DE PLANEJAMENTO DE LICITAGOES PUBLICAS

»  Analista Administrativo na Empresa Brasileira de Servicos Hospitalares - EBSERH;

»  Membro do Setor de Governanca e Estratégia do Complexo Hospitalar da UFC/EBSERH;

»  Professor e escritor na area de logistica publica;

»  Pos-graduado em Gestdo de Hospitais Universitarios Federais, pelo Hospital Sirio Libanés;
»  Pos-graduado em Licitagdes e contratos (CERS);

»  Certificacdo Black Belt em Lean Six Sigma;

»  Administrador e editor do perfil @euteajudoalicitar (Instagram).

* A organizagédo do evento se reserva no direito de realizar, de forma superveniente, alteragbes na programagdo. A substituicdo de palestrante poderd ocorrer em face
da indisponibilidade do palestrante/instrutor apds a confirmacéo do convite ou mesmo em razdo de caso fortuito ou for¢a maior.
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EVENTO PRESENCIAL

Serdo 3 dias de treinamento, realizado de 28 a 30 de Julho de 2025, totalizando 24 horas de capacitagdo.

LOCAL DO EVENTO

HOTEL EM BREVE

Horarios

08h00 as 09h00 | Credenciamento (Primeiro Dia)
09h00 as 12h00 | Aula

12h00 as 13h00 | Almoc¢o

13h00 as 15h00 | Aula

15h00 as 15h30 | Coffee Break

15h30 as 17h30 | Aula
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INVESTIMENTO

R$4o 1 00, 00 por participante

ESTA INCLUSO NA INSCRICAO

» 03 Almocos; 03 Coffee breaks;
» Material Didatico com conteddo exclusivo;
»  Livro Digital “Legislacdo: LicitacBes - Pregdo Presencial e Eletronico - Leis Complementares”;

» Certificado Geral com carga horaria de 24 horas disponivel através da plataforma NP Events.

PAGAMENTO

O pagamento da inscricao devera ser efetuado em nome de Instituto Negoécios Publicos do Brasil Estudos e
Pesquisas na Administracao Publica Ltda. (CNPJ 10.498.974/0001-09) no seguinte banco credenciado:

J
g
BANCO DO BRASIL

Agéncia: 1622-5
Conta Corrente: 105678-6

CONTATO

INSTITUTO NEGOCIOS PUBLICOS

Telefone: (41) 3778.1887
Whatsapp: (41) 98877.0234
R. Dr. Brasilio Vicente de Castro, 111

falecom@institutonp.com.br Campo Comprido | Curitiba/PR =
. . NEGOCIOS
negociospublicos.com.br CEP 81.200-526 PUBLICOS
Instituto
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